
Сравнение тарифов

«Продакт-менеджер с нуля»

Сравнение программ

Смотреть программу курса Базовый тариф Расширенный тариф

Длительность обучения 9 месяцев 12 месяцев

Необходимые знания С нуля С нуля

Интенсивность обучения 10 часов в неделю 10 часов в неделю

Проекты в портфолио 15 проектных работ на основе 

реальных рыночных данных

К тому, что есть в базовом 

тарифе, добавляется:


5 проектных работ 

на основе данных 

от Кинопоиска


Разбор проектных работ               

в мини-группах 

с наставником


Финальная защита  

проекта перед опытным 

продакт-менеджером

Воркшопы 18 воркшопов с опытным 

наставником

К тому, что есть в базовом 

тарифе, добавляется:


4 воркшопа с опытным 

наставником


Модерация в команде

Работа в мини-группах — Разбор проектных работ 

в мини-группах

Групповые вебинары и Q&A 

сессии с наставниками  

и спикерами

+ +

Обратная связь по проектным 

работам от ревьюеров —

опытных продакт-менеджеров

+ +

https://code.s3.yandex.net/Syllabus/b2c/product-manager-start.pdf
https://code.s3.yandex.net/Syllabus/b2c/product-manager-start-pro.pdf


Сравнение программ

Базовый тариф Расширенный тариф

Теория 

в тренажёре

Ключевые навыки 

и фреймворки для старта 

в профессии:


SWOT-анализ конкурентов 


CJM


Ключевые метрики продукта


Юнит-экономика


User flow


Mid-fi-прототипы


MVP и MLP


Scrum


Техники приоритизации бэклога


A/B-тестирование

К тому, что есть в базовом тарифе, 
добавляется:



Модуль про продуктовый маркетинг.                 

Разберётесь, как продакт-менеджер 
работает совместно с продуктовым 
маркетологом и какие задачи они 
решают вместе.

Изучите воронку AARRR и узнаете  
о маркетинговых метриках.

Поработаете над созданием  
Go-to-market-стратегии.



Углублённые знания продуктовой 
аналитики в SQL.       


Поработаете с маркетинговыми 
метриками, рассчитаете  
юнит-экономику и метрики 
пользовательской активности.



Навыки профессиональной коммуникации 
для старта в новой профессии.


Изучите техники переговоров 
со стейкхолдерами и командой, 
Гарвардский метод переговоров. 
Узнаете, как повысить мотивацию 
команды.

Сравнение тарифов

«Продакт-менеджер с нуля»



FAQ по расширенному тарифу

Что меня ждёт в модуле «Продуктовый маркетинг»?

Как проходит работа в мини-группах?

Что меня ждёт в модуле о продуктовой аналитике в SQL?

О чём модуль про навыки профессиональной коммуникации?


